
 

 

Mouhssine ZAHER 

Consultant / Formateur en 

Management / Organisation 

& 

Affaires Internationales 

Profil 

 
Consultant / Formateur maroco-canadien, 30 ans d'expérience en management, 

développement des organisations et affaires internationales. J'ai conduit plusieurs 

missions stratégiques au Canada et en Afrique, dont une mission auprès de la 

Présidence de la République Centrafricaine (2025). Administrateur Agréé 

(Adm.A), siégeant au Conseil d'Administration de plusieurs sociétés à Montréal. 

Expertise reconnue en animation de formations, accompagnement de dirigeants 

et rédaction de rapports stratégiques. 

 

Formation 
 

Master ès Sciences de Gestion (Finalité 

Recherche) 

Université Sophia Antipolis, Nice, France 

de sept. 2007 à déc. 2008 

Spécialité : Management et Développement des Organisations

Informations 

personnelles 

Master Of Public Administration (M.P.A) de sept. 2005 à juil. 2006 

École Nationale d’Administration Publique, Montréal, Canada 

Spécialité : Management International. 

 
m.zaher@mozartconseil.com 

Diplôme d’Etudes Supérieures Spécialisées 

(DESS) 

de sept. 2004 à juil. 2005 

 
(+212) 661 424 506  

+1 (438) 873 5723 

 
Angle Rue Mozart et Bd d’Anfa 

Résidence le Petit Paradis 7ème 

étage, Casablanca, Maroc & 

Montréal, Canada. 

 

 

 

https://www.linkedin.com/in/mou
hssine-zaher-formation-softskill-
canada-communication/ 

 
-Titre d'Administrateur Agréé 

(Adm. A) de l'OAAQ (Canada) 

-Titre de Maître en 

Administration Publique (M.A.P) 

 

 

Compétences 

Autonomie et disponibilité 

Réflexion stratégique 

Stratégies d'entrée sur les 

marchés internationaux 

Animation de Formations 

& Coaching pro 

Leadership 

École Nationale d’Administration Publique, Montréal, Canada 

Spécialité : Administration Internationale. 

Maitrise en Sciences de gestion (Bac+4) de oct. 1992 à juil. 1996 

École Supérieure de Gestion (ESG), Casablanca, Maroc 

Spécialité : Commerce International. 

 

Expérience professionnelle 

 
Directeur Général - Consultant / Formateur d’avr. 2023 à ce jour 

Cabinet MOZART-CONSEIL, Casablanca, Maroc & Montréal, Canada 

 
 Le conseil des dirigeants des entreprises privées et administrations publiques 

au Maroc et le Canada sur les outils et mesures de planification, de gestion et 

évaluation des actions commerciales au niveau national et international ; 

 L'accompagnement des entreprises dans le développement de leur efficacité 

organisationnelle par la transformation de leur processus ; 

 L'animation de formations / séminaires et coaching professionnel avec une 

approche de management nord-américaine ; Auteur d'un rapport stratégique 

remis à la Présidence de la République Centrafricaine (2025). 

Directeur Général Adjoint (DGA) de nov. 2019 à mars 2023 

METEC Diagnostic (Groupe M2I Holding), Casablanca, Maroc 

 
 Gestion quotidienne des opérations ; 

 Assurer la coordination des différents départements ; 

 Conseiller la Direction Générale dans la définition et l’analyse des 

performances pour l'amélioration des ventes ; 

 Élaboration de stratégies d'entrée sur le marché Sub-Saharien (Mauritanie, 

Sénégal et Guinée-Bissau) ; 

 Animation des sessions de formations en Soft Skills pour renforcer les 

compétences et la productivité. 
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Langues 

Arabe 

Français 

Anglais 

Centres d'intérêt 

 Voyages 

 Lecture 

 Musique 

 

 

Professeur / Consultant en Management et 

Développement International 

de avr. 2016 à févr. 2019 

Centre de Formation des Cadres (CFC), Casablanca, Maroc 

 
 Animation de cours et ateliers en management et affaires internationales ; 

 Diagnostic et analyse des besoins en formation et évaluation des 

performances des cadres pour améliorer leurs efficacités ; 

 Accompagnement des managers sur des problématiques spécifiques, et les 

aider à appliquer les meilleures pratiques. 

 

Professeur Permanent et Directeur des 

Filières : Commerce International & 

Management Communication 

École Supérieure de Gestion (ESG), Casablanca, Maroc 

de oct. 2011 à juil. 2019 

 

Enseignement des cours en commerce international et management aux 

différents niveaux (préparation des cours, animation des séances, et 

l'évaluation des étudiants) ; 

Coordination pédagogique et évaluation des performances académiques des 

programmes d'enseignement pour les deux filières ; 

Établir des partenariats avec des entreprises et des institutions académiques. 
 

 
Professeur Permanent de sept. 2009 à juil. 2011 

Université MUNDIAPOLIS, Casablanca, Maroc 

 
 Enseignement des cours de management et commerce international et 

encadrement des étudiants en PFE ; 

 Elaborer des études de cas et travaux de recherches. 
 

 
Conseiller en Sécurité Financière de mars 2004 à juil. 2007 

A.I.L (American Income Life), Montréal, Canada 

 
 Conseiller et orienter les clients aux produits d’assurance vie, et régime de 

retraite adaptés à leurs besoins spécifiques ; 

 La réévaluation des besoins des clients en fonction des changements ; 

 Veiller à la conformité des produits proposés aux règlements de l'Autorité des 

Marchés Financiers (AMF) du Québec. 

Chargé de Mission et d’Organisation de janv. 2003 à févr. 2004 

EXPERT-TÉL, Montréal, Canada 

 
 Coordination de projet d’implantation de bureaux de liaisons au Brésil et le 

Mexique (Respect des délais, budget et des objectifs fixés) ; 

 Conseil et recommandations stratégiques à la direction et aux différents 

départements, en fonction des résultats obtenus dans cette mission. 

 

 
Administrateur / Gérant de sept. 1996 à oct. 2002 

ABROD (Textile/Broderie industrielle), Maroc 

 
 Suivi des documents administratifs et financiers ; 

 Gestion des relations avec les fournisseurs et les clients ; 

 Supervision de l'équipe commerciale pour élaborer des stratégies de ventes. 


